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Nombre de la actividad formativa: 
Costos y Precio – Módulo III 

 

Estructura: 
Modalidad Lugar Estrategia 

metodológica 
Tipo de 

capacitació
n 

Duración 

Participativa Sesiones grupales: 
Centro Cívico 
Municipal, ala oeste 
(edificio de la 
cancha de fútbol). 
Sesiones 
individuales: 
modalidad virtual a 
través de plataforma 
Zoom. 

Capacitación 
presencial 
mediante sesiones 
grupales y 
acompañamiento 
mediante asesoría 
individual en 
modalidad virtual. 

Curso del 
Plan Modular 
– Módulo III 

12 horas de 
capacitación 
(3 sesiones 
de 4 horas). 2 
horas de 
asesoría 
individual. 
Total: 14 
horas. 

 

Tareas: 
Se entregarán en la sesión siguiente según asignación de la persona docente. 

 

Descripción: 
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Tiene como propósito fortalecer las capacidades técnicas de las personas emprendedoras 
para identificar costos, calcular precios de venta y elaborar presupuestos que faciliten la toma 
de decisiones financieras del negocio.  

 

Dirigido a: 
Personas emprendedoras. 

 
Perfil de entrada Perfil de salida 

Personas emprendedoras con una idea de 
negocio clara o unidad productiva en marcha, 
conocimiento operativo básico del negocio y 
dominio de operaciones matemáticas básicas. 

Personas emprendedoras con 
capacidad para identificar costos, 
calcular precios de venta y diseñar 
presupuestos aplicados a su 
negocio. 

 

Ejes temáticos: 
1.​ Costos de producción. 
2.​ Clasificación de costos. 
3.​ Estimación de precios. 
4.​ Presupuesto de efectivo. 
5.​ Gestión financiera básica.  

 

Requisitos 
1.​ Formación previa: Haber aprobado al menos un curso del Módulo I y II, o matricularse 

simultáneamente con autorización municipal. 
2.​ Residencia: Ser residente permanente del Cantón de Escazú. 
3.​ Actividad económica: Contar con emprendimiento, micro o pequeña empresa en 

funcionamiento mayor a un año. 
4.​ Tipo de productos o servicios: Ofrecer productos o servicios propios. No se permitirá 

intermediación o reventa. 
5.​ Alfabetización: Saber leer y escribir. 
6.​ Conocimientos básicos: Matemáticas básicas y uso elemental de calculadora o 

Excel. 
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7.​ Equipo tecnológico: Contar con dispositivo inteligente. 
8.​ Edad mínima: Ser mayor de 18 años. 

Ingresar al enlace: https://escazu.go.cr/emprendimiento/ 

 

Objetivo general: 
Definir objetivos del área contable para generar alternativas que permitan disminuir costos y 
gastos, mejorando las expectativas de rendimiento del negocio.  

 

Diseño curricular de la acción formativa: 
SEMANA 1 

Objetivos específicos Contenido temático Actividad a 
realizar 

Tiempo 
aprox. 

Comprender la importancia de la 
contabilidad de costos 

Introducción a costos y 
contabilidad de costos 

Explicativa 20 min 

Identificar los elementos del 
costo 

Mano de obra, insumos y 
maquinaria 

Explicativa 30 min 

Reconocer la utilidad de 
conocer los costos del negocio 

Importancia de la 
estructura de costos 

Participativa 20 min 

Aplicar conceptos iniciales Ejercicio introductorio de 
costos 

Ejercicio 
grupal 

50 min 

Diagnosticar conocimientos 
previos 

Evaluación inicial Individual 20 min 

 

SEMANA 2 
Objetivos específicos Contenido temático Actividad a 

realizar 
Tiempo 
aprox. 

 
 
 

https://escazu.go.cr/emprendimiento/
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Clasificar correctamente 
los costos 

Costos fijos y variables Explicativa 30 min 

Diferenciar costos directos 
e indirectos 

Clasificación según relación 
con producto 

Explicativa 30 min 

Aplicar conceptos al 
negocio propio 

Ejercicio práctico de 
clasificación 

Ejercicio 
individual 

45 min 

Analizar oportunidades de 
mejora 

Reducción de costos y 
eficiencia 

Plenaria 35 min 

Preparar insumos para 
siguiente sesión 

Tarea de identificación de 
costos reales 

Explicativa 10 min 

 

SEMANA 3 
Objetivos específicos Contenido temático Actividad a 

realizar 
Tiempo 
aprox. 

Comprender factores del 
precio 

Introducción al cálculo de 
precio 

Explicativa 25 min 

Calcular precios de venta Costo unitario y margen de 
ganancia 

Ejercicio 
guiado 

45 min 

Analizar mercado y 
competencia 

Precio según segmento y 
competencia 

Participativa 30 min 

Aplicar cálculo al 
emprendimiento 

Ejercicio grupal de fijación 
de precios 

Ejercicio grupal 50 min 

Presentar resultados Exposición de ejercicios Plenaria 20 min 
 

SEMANA 4 
Objetivos específicos Contenido temático Actividad a 

realizar 
Tiempo 
aprox. 

Comprender la importancia 
del presupuesto 

Introducción al presupuesto de 
efectivo 

Explicativa 25 min 
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Identificar componentes 
financieros 

Ingresos, egresos, faltantes y 
sobrantes 

Explicativa 30 min 

Elaborar presupuesto 
mensual 

Construcción de presupuesto Ejercicio 
grupal 

50 min 

Aplicar presupuesto al 
negocio real 

Presupuesto propio a tres 
meses 

Ejercicio 
individual 

35 min 

Cierre del módulo Retroalimentación, evaluación 
final y aprendizajes 

Participativa 20 min 

 

MENTORÍAS INDIVIDUALES 
Se coordinarán entre la semana 3 y 4, en horario a convenir entre estudiante y agenda 
disponible de la persona facilitadora. 

Aplicación práctica de costos, precio y presupuesto al emprendimiento. 

Mentoría individual por medio de Zoom. 

 

Asistencia efectiva / Tipo de documento a 
emitir 

●​ Asistencia del 100% en clases grupales y asesorías individuales.​
Certificado de aprovechamiento: 14 horas. 

●​ Una ausencia en sesiones grupales y asistencia total en asesorías.​
Certificado de aprovechamiento: 11 horas. 

●​ Más de una ausencia grupal o ausencia en asesorías individuales.​
Sin certificado. 

●​ Tres tardías equivalen a una ausencia. 

 

Condiciones de los cursos: 
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●​ Aprobado: nota mínima de 80 %. 
●​ Reprobado: nota inferior a 80 %. 
●​ Deserción: persona que confirma asistencia y no se presenta a ninguna clase. 
●​ Restricción: acumulación de 3 reprobaciones y/o 3 deserciones en un año impedirá 

matrícula por 12 meses. 

 

Evaluación del curso: 
Criterios Cantidad % Total 

Asistencia clases grupales 4 15 60 

Asistencia asesorías 
individuales 

1 21 21 

Aplicación Test-Retest 2 5 10 

Trabajo de campo 1 5 5 

Evaluación de satisfacción 1 4 5 

Total   100 
 

REFERENCIAS BIBLIOGRÁFICAS 
Gitman, Lawrence J. (2012). Principios de administración financiera. Pearson Educación.​
Romero, A. (2010). Principios de contabilidad. McGraw Hill.  
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